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บทคัดยอ 

 งานวิจัยนี้มีจุดประสงคสามขอ คือ 1) เพ่ือระบุปจจัยที่มีผลตอการชักจูงใหมาใชบริการศูนยสุขภาพ 

2) เพ่ือคนควาหา สวนผสมทางการตลาดใดที่ศูนยสุขภาพควรใชเพ่ือใหไดประสิทธิภาพที่สุด 3) เพ่ือประเมินผล

ความพึงพอใจของลูกคา วาพึงพอใจหรือไมหลังจากใชบริการศูนยสุขภาพ  กรณีศกึษาศนูยสุขภาพ เขต

กรงุเทพมหานคร 

 เนื่องดวยปจจุบันธุรกิจเชิงสุขภาพไดรับความนิยม และแพรหลายในกลุมคนสวนมาก ทั้งกลุมคน

ไทยและคนตางชาตติางใหความสําคญัและตางแสวงหาความสุข ดวยการผอนคลายจากความตงึเครยีดและความ

กังวล ศูนยสุขภาพจึงเริ่มเปนที่นิยมของคนไทยและคนตางชาติผูรักสุขภาพ เม่ือความนิยมของผูบริโภคเพ่ิมมากขึ้น 

ชองทางและโอกาสทางการตลาดก็เกิดขึน้ นัน่หมายถึงการแขงขนัทางการตลาดก็เพ่ิมมากขึน้ตามไปดวย ซ่ึงความ

เขาใจและความตองการระหวางลูกคาและผูประกอบการอาจยังไมตรงกันเสมอไป เปนเหตุใหผูประกอบการบาง

แหงตองปดตัวลง ดังนั้นวิจัยเรื่องการศึกษาพฤติกรรมการใชบริการของลูกคาขึ้น  

 ทั้งนี้กลุมตัวอยางประกอบดวยลูกคาที่มาใชบริการศูนยสุขภาพจํานวน 300 คน คนไทย 150 คน 

และคนตางชาติ 150 คน เก็บขอมูลโดยใชแบบสอบถาม ผลวิจัย การจูงใจพบวา ปจจัยที่มีอิทธิพลสูงสุดคือ ปจจัย

สวนบุคคล คือ ฉันตองการมีสุขภาพที่ดีเเละดูด ีและปจจัยที่มีอิทธิพลนอยสุดคือ ปจจัยดานวัฒนธรรม คือ ฉันเห็น

ครอบครัวอ่ืนไปใชบริการที่ศูนยสุขภาพจึงเปนแรงจูงใจทําใหฉันตองการไปใชบริการ  และการวิจยัสวนผสม

ทางการตลาดที่ศูนยสุขภาพควรนําไปใชเพ่ือใหไดประสิทธิภาพสูงสุด คือ ปจจัยดานผลิตภัณฑ - คณุภาพของ

โปรแกรมและการบริการ , ดานราคา  - ราคาเหมาะสม สมเหตสุมผล  ดานชองทางการจดัจาํหนาย  - ความสะอาด 

เรียบรอยของศูนยสุขภาพ ดานการสงเสรมิการขาย - โฆษณาทางอินเทอรเน็ต  ผลการวิจยัความพึงพอใจของลูกคา

ทั้งหมด 300 คน สวนมากมีความคาดหวังสูงกอนใชบริการ และมีความพึงพอใจเล็กนอยหลังจากไดใชบริการ  
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